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❶EN AUTONOMIE sur Apprendre le français avec TV5Monde 
 

 Réalisez la série d’exercices « Une entreprise au service de la transition énergétique » 

 

https://apprendre.tv5monde.com/fr/exercices/une-entreprise-au-service-de-la-
transition-energetique  

 

Extrait vidéo : Le Journal de l’économie du 18 février 2020, TV5MONDE © TV5MONDE 
 

 

 

❶EN CLASSE 
 

 

❶MISE EN ROUTE 
 

 Présentez ACCENTA en quelques mots. En quoi est-elle une entreprise innovante ? 

Comment le PDG d’ACCENTA met-il en valeur son entreprise ? 
 

 

❷ BOITE À OUTILS 
 

 Quelles stratégies mettre en œuvre dans un discours pour convaincre son auditoire ? 
Complétez votre boîte à outils (page suivante). 

 

 

❸ EN SITUATION ! 
 

 Vous travaillez pour EcoSolaire, une entreprise spécialisée dans l’énergie solaire.   
Vous vous rendez à Dakar pour le Salon de la transition écologique.  
Vous devez faire un discours aux industriels locaux pour les convaincre d’équiper leurs bâtiments en 
énergie solaire. 
 
1. Lisez les informations à transmettre.  

2. Préparez votre discours avec votre équipe.  

3. Faites votre discours. 
 

 

  

 I 

 II 

https://apprendre.tv5monde.com/fr/exercices/une-entreprise-au-service-de-la-transition-energetique
https://apprendre.tv5monde.com/fr/exercices/une-entreprise-au-service-de-la-transition-energetique
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 CONVAINCRE SON AUDITOIRE DANS UN DISCOURS 
  

Prendre en compte son auditoire 
 annoncer ce dont on va parler 

 
 

 
 

 structurer ses idées 
 
 

 
 
 
 

 

 
 
 

 préciser sous quel angle on va 
aborder un sujet 

 

 mettre en valeur des 
informations-clés 

 

 donner des exemples  
 
 
 

 

 donner des informations 
chiffrées 

 
 
 
 

 utiliser des termes précis du 
monde de l’entreprise  

 

 

Notre solution ………………… un triptyque de technologies. 

repose sur trois technologies.  
 

Voici les trois volets de notre solution technologique.  
 

….. | D’abord | Dans un premier temps, une production d’énergie 

renouvelable.   
 

On va récupérer la chaleur perdue et – ………………… technologie 
importante – on va la stocker.  

Deux | Ensuite | Dans un deuxième temps, on va récupérer la 

chaleur perdue et la stocker.  
 

Trois | Enfin | Dans un troisième temps, on va déstocker cette 

chaleur au moment où on en a besoin.  
 

Notre technologie, ………………………… investissement, 
  en termes d’investissement, 

est rentable. 
 

 

Et ce qu’il faut bien comprendre, ……………. la transition énergétique 

n’aura pas lieu si on n’est pas capable de la financer.  
 

On va déstocker l’énergie au moment où on en a besoin, …… 
…………………, en hiver pour le chauffage. 

ACCENTA assure la production d’énergie renouvelable ………………… 
l’énergie solaire.  
 

C’est 

Ça représente 

…………..… 
presque 
environ 
…………..… 
moins de 

27% des émissions de CO2 d’un pays 

 

ACCENTA assure la ………………… | fabrication d’énergie 

renouvelable comme l’énergie solaire.  

La ………………… | vente se fait ………………… internationale | au 
niveau international.      

Notre technologie est un investissement, mais la ………………… | le 
bénéfice est rapide : il faut entre 5 et 10 ans pour avoir un ………… 
…… ………………….  

Pour réaliser la transition énergétique, il faut pouvoir la ……………. | 

payer. 
 

  

Mettre en valeur son entreprise 
 utiliser des adverbes et des 

adjectifs positifs 
 

 

 comparer 

 

C’est ………………… | vraiment | absolument considérable. 
 

On amène une ………………… |véritable réponse.  
 

Refaire son enveloppe du bâtiment, c’est 30 ans pour avoir des 

retours sur investissement. ………………… changer son système 

énergétique c’est entre 5 à 10 ans. 

 
 

 


